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Goed Opdrachtgeverschap
Goed Opdrachtgeverschap is voor Valori één van de cruciale factoren 
voor het welslagen van programma’s en projecten. Valori zorgt ervoor 
dat de opdrachtgever in controle is door: 
• requirements en scope van de geboden oplossingen in overeen-

stemming te brengen met de bedrijfsdoelstellingen en business case 
van het project;

• test-, implementatie- en exploitatie strategie al uit te werken vanaf de 
projectdefi nitie; 

• acceptatie van de geboden oplossingen en uiteindelijke implementa-
tie bij alle stakeholders;

• optimaal inzicht in de voortgang en risico’s van de project resultaten, 
waardoor de opdrachtgever zijn verantwoordelijkheid kan dragen; 

• ondersteuning bij het nemen van onderbouwde, goed beargumen-
teerde beslissingen; 

• regelmatige validatie van de oorspronkelijke doelstellingen en busi-
ness case.

Valori zorgt ervoor dat de opdrachtgever de belangen van alle betrokke-
nen kent. Hierdoor bestuurt de opdrachtgever zijn strategie op grond 
van actuele en relevante kennis. 

Achtergrond en werkwijze
In slechts enkele weken doorlooptijd voert een ervaren consultant van 
Valori een assessment bij u uit op basis van interviews en documentatie 
onderzoek. U kunt ervoor kiezen het assessment uit te laten voeren op 
uw projectorganisatie, afdeling, programma of project. Het assessment 
wordt uitgevoerd met de GO-ScoreCard®, die door Valori zelf ontwikkeld 
is. De GO-ScoreCard® is gebaseerd op geaccepteerde management 
methodes, gecombineerd met onze inhoudelijke kennis en ervaring over 
de inrichting van Goed Opdrachtgeverschap. 

Een samenvattend rapport geeft onmiddellijk grafi sch inzicht in uw 
risico’s en u krijgt concrete aanbevelingen voor verbetering. Zo krijgt u 
snel inzicht en u kunt de eerste veranderingen al direct doorvoeren!

Resultaat
Business doelstellingen als kostenbeheersing, aansluiting met de markt, 
time-to-market, de kwaliteit van het product, voldoen aan juridische wet 
& regelgeving worden leidend in de aanpak van alle programma’s en 
projecten. Goed Opdrachtgeverschap van Valori geeft Regie & Controle 
over de realisatie van de business doelstellingen.

Informatie
Is uw interesse in de Valori GO-ScoreCard® gewekt? Neem dan contact 
op met Valori via telefoonnummer 030 – 711 11 11 of stuur een email 
naar info@valori.nl.

Wilt u weten hoe u meer Regie & Controle op uw projecten en projectorganisatie krijgt door 

opdrachtgeverschap? Met het GO-ScoreCard® assessment van Valori kunt u dit realiseren. Een 

samenvattend rapport geeft een onmiddellijk grafi sch inzicht in uw risico’s en u krijgt concrete 

aanbevelingen voor verbetering. Goed Opdrachtgeverschap van Valori geeft Regie & Controle over 

de realisatie van de business doelstellingen.  
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